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Célok

A jo kereskedonek ismernie kell tevékenysége kozegét, azokat a kereteket, amelyek kijeldlik mozgasterét. E téren
az aktudlis szabdlyok pontos ismeretére, valamint arra van szitksége, hogy képes legyen a szabalyrendszer
folytonos valtozasait nyomon kivetni. Ezért — Magyarorszag tagéllami helyzetét figyelembe véve — a tantargy
egyik célja megismertetni a hallgatékkal az Eurdpai Unié vamunidjanak fobb jellemzéit, amely vamunid befelé —
a tagallamok kapcsolataban — egységes bels6 piaccal miikddik, kifelé — az unién kiviili orszagok viszonylataban —
pedig kozos kereskedelempolitikaban nyilvanul meg.

Az eredményes kereskedelmi munka feltételezi a jo szerzddés megkotésének, a szerzddési feltételek helyes
értelmezeésének képességét is. Ezért a tantargy célja az is, hogy rdvilagitson a szerzGdés tipikus feltételeinek
pontos tartalmara, hogy segitsen értelmezni és alkalmazni azokat a kifejezéseket és technikikat, érteni a
kereskedelmi szokasokat és szokvanyokat, amelyeket a kereskedelmi gyakorlat az id6k folyaman kialakitott.

Feladatok

Kialakitandé kompetenciak: Tisztdban van a kereskedelmi tevékenység elméleti hétterével, a hozza kapcsolodd
szabalyozasokkal, az Eurépai Unié vdmrendszerével. Ismeri a nemzetkozi kereskedelem intézményi rendszerét,
legfontosabb okmanyait, biztositasait, fizetési moddozatait, klauzuldit, a szerz6déskétés elméleti hatterét,
realizilasat. Képes a kereskedelmi tevékenység folyamatainak atlatasara, szervezésére, a hozza kapcsolodo
szerzbdések eldkészitésére, a legkedvezobb feltételek megtalalasira, a fuvarozds megszervezésére, a szerz6dés
realizaldsara. Elméleti, gyakorlati €s modszertani ismeretei lehetdvé teszik, hogy aktiv szerepet jatsszon a vallalat
kereskedelmi tevékenységének szervezésében, elfkészitésében és megvaldsitasdban.

A tantdrgy tartalma (tematika)

MUNKAPROGRAM
HET ORA MUNKAFORMA TEMAK /TANMENET EGYENI
FELKESZULES

| 5 elbadas Globalizacid, transz- és multinaciondlis vallalatok
5 5 eloadas Integracid, Eurdpai Unio torténete
3 9 eloadas Az Eurdpai Unié intézményei
4 5 elbadas Eurdpai Unid jogrendszere, kiltségvetése
5 5 eldadas Az EU kozosségi politikai
6 9 eléadas EU kiilkapcsolatai
7 ’ eléadas Kiilkereskedelem sajatossagai
8 Wy elbadas sziinet
9 2 eléadas Zarthelyi dolgozat megirasa,

Nemzetkézi kereskedelem intézményi kérnyezete
10 5 eléadas Kiilkereskedelmi iigyletek tipusai, jellemz&i
1 2 elbadas Egyéb kiilkereskedelmi iigyletek
12 2 eldadas Nemzetkdzi szokvanyok, jogegyesités
13 2 eldadas Keresked6tipusok
14. 2 eléadas Zarthelyi dolgozat irdasa
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Kovetelmény

Félév kozben az elsd zarthelyi dolgozat legalabb elégségesre valo megirdsa, egy potlasi/javitasi lehetdséggel.

Az értékelés formaja
Félév kizhen 2 zarthelyi dolgozat legalabb elégségesre valé megirdsa, egy potlasi/javitasi lehetdséggel.
Félév kozben az elsdé Orat leszamitva a hallgatdk egyesével prezentilnak, bemutatva egy-egy orszag

kiilkereskedelmét vagy a kiilkereskedelem sajatossagairdl tartanak max. 10-15 perces eldadast. A félév végén a
zarthelyi dolgozatok és a prezentacid alapjan megajanlott jegy adhato.

Szakirodalom

kitelezd irodalom:

ELOADASOK ANYAGAI
CONSTANTINOVITS MILAN — SIPOS ZOLTAN: NEMZETKOZI KERESKEDELMI UGYLETEK. AULA KIADO. BP., 2008.

ajanlott irodalom:

MIKOLAY L-NE: GYAKORLATI KULKERESKEDELEM. SZOKRATESZ, BUDAPEST 2004. ISBN: 9637163786
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